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Uz 10 rokov patri spolo¢nost Energie2, a. s., k stabilnym
dodavatelom plynu a elektriny na Slovensku
a presadzuje sa ¢oraz viac aj v dalsSich sluzbach

Plyn aj elektrinu vnimame v3etci ako
samozrejmost, bez ktorej by sme nedo-
kazali viest plnohodnotny Zivot v nasich
domécnostiach, nehovoriac o fungovani
podnikatelského sektora. Zaroven su

to komodity, ktoré ma uz kazda firma ¢i
domacnost, vyriesené’, nehladajuc tak
dévody na zmenu. Pohodlie a Uspory

na financiach byvaju hlavné faktory na
vymenu dodavatela energii, dnes to viak
uz nestaci a odberatelia hladaju dalsie
vyhody, ktoré dokézu novym partner-
stvom ziskat.

Ked'spolo¢nost Energie2 vznikla,
na Slovensku pésobili hlavne tradi¢né
spoloc¢nosti poskytujuce bud’ dodav-
ky zemného plynu, alebo elektrickej
energie, ale na trhu chybal dodavatel
s ponukou komplexnych dodavok oboch
energii aj sluZieb.

Co je pre firmy fungujuce v sektore
energetiky klic¢ovym faktorom uUspe-
chu a preco su vztahy a budovanie
silnych partnerstiev také dolezité? Co
je rozhodujucim faktorom, Ze niektoré
spoloc¢nosti rastu a iné nie su také Uspes-
né? Etablovanu slovensku spolo¢nost
Energie2, a. s., zabezpecujlucu dodavky
elektrickej energie a zemného plynu na
slovenskom a zahrani¢nom trhu pre viet-
ky typy firiem, organizacii aj domacnosti,
jej pésobenie a tiez novinky v produk-
toch a sluzbach ndm priblizil obchodny
riaditel spoloc¢nosti Eduard Chudovsky.
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Ste vo firme od jej vzniku. Aké boli
zaciatky Energie2?

Zacinali sme v roku 2011, ale treba
priznat, Ze sme neboli UpIni novacikovia,
pretoze zakladajlica skupina fudi mala uz
pred vznikom spoloc¢nosti s energetikou
skusenosti.V kazdom pripade sme firmu
rozbiehali od nuly a musim povedat,

Ze to bolo velmi pekné a tiez hektické
obdobie. V tom case sme boli pre viet-
kych nové a nezndma znacka ¢i ako sa aj
kedysi hovorilo ,alternativny dodéavatel”
Nasim cielom bolo poskytovat zakaz-
nikom vyhodnejsie podmienky na trhu
v porovnani s dominantnymi dodava-
telmi elektriny alebo plynu.V zaciatkoch
sme im tak museli vysvetlovat, ¢o vlastne
zmena doddvatela znamend a ¢o fiou
ziskaju. Boli to komické situacie, ked’'sme
hlavne firemnym odberatelom museli
dokazovat, Ze aj ked'sme slovenska
firma, tak sme pre nich bezpecny a silny
partner. Aktualne nas vsak klienti uz
vyhladavaju sami.

Keby som to zhrnul, tak v prvom kroku
boli nasimi zékaznikmi podnikatelské
subjekty, pre ktoré boli uz v tom ¢ase
Uspory tym hlavnym ciefom, az neskor
sme sa zamerali aj na domacnosti. Nasi-
mi silnymi strdnkami, okrem vyhodnych
cien, boli uz vtedy sluzby zamerané na
vypracovdvanie individudlnych cenovych
ponuk, moznost zdruzenej fakturacie
pre velké spolocenstva, optimalizacia
preddavkovych platieb podla potrieb
podniku, ale aj energetické poraden-
stvo na jednotlivom odbernom mieste.
V sti¢asnosti su vetky tieto sluzby uz
samozrejmostou a zékladnym Standar-
dom dodavatela.

Co sa za 10 rokov zmenilo a kam sa
spoloc¢nost posunula?

Tak ako bolo v Givode povedané,
dodavatela plynu a elektriny uz kazdy
zakaznik ma3, takze prvy krok sa vobec
nezmenil, a u odberatelov stale rieSime
dévody, preco by tieto komodity mali
nakupovat prave od nas. Tu prichadzaju
na rad sluzby a to, ¢o vieme poskytnut
navyse v porovnani s konkurenciou. Co
sa viak zmenilo, je povedomie firemnych

zakaznikov o energetike, a tym sa aj cely
proces u zdkaznika posuva do odbor-
nejsej a profesionalnejsej roviny. Z toho
vyplyva aj najzasadnejsia vec, Ze sa zme-
nili poziadavky zakaznika na nés. Dnes uz
so zakaznikmi neriesime iba komoditu.
Niektori klienti s nami prioritne riesia cel-
kové nastavenie energetiky ich prevadz-
ky a ocakavaju od nas riesenia na klug,
komodita je uz iba sucastou riesenia.
Spolo¢nost sa teda posunula do roviny
klucového partnera pre nasich odbera-
telov v oblasti energetiky. Co je rovnako
dolezité, posobime aj v zahrani¢i. V Ces-
kej republike sme aktivni od zaciatku na-
3ej ¢innosti. Zahrani¢né trhy ndm dévaju
viac priestoru aj skusenosti a napriklad
to, ¢o rieSime na Slovensku, sme uzinde
riesili pred tromi rokmi a naopak. Takze
oproti inym spolo¢nostiam posobiacim
len na nasom Gzemi mame v tomto
urc¢ite nendpadn, ale silnd vyhodu.

Na trhu sme sa uz etablovali a viziou
nasej spoloc¢nosti je aj nadalej patrit
medzi poprednych dodavatelov elektriny
a plynuy, stale poskytovat vyhodnejsie
podmienky ako ostatni dodévatelia na
trhu a prioritne chceme vyuzit priestor
na rast podielu doplnkovych sluzieb
u nasich odberatelov. Sme radi, Ze sa
nam to rok ¢o rok dari napifat. Samo-
zrejme, trh sa meni, konkurencia narastd,
rovnako i poziadavky zakaznikov. Navyse
su pred nami viaceré vyzvy. Vyvoj vo
svete je rychly a posuva sa ¢oraz viac do
online prostredia, ktoré sa snazime i my
prisposobovat tak, aby bolo ¢o najviac
»customer friendly”.

Preto tu musim povedat mozno klisé,
ale ni¢ z toho by doteraz nebolo mozné
bez Uzasného pristupu a zanietenia ludi,
ktori v spolo¢nosti pracuju a podielaju sa
na jej rozvoji. Stale zlepSujeme nase sluz-
by, s ¢im ndm vyrazne poméhaju i nasi
stabilni zdkaznici, pri ktorych sme vyrastli
aj my, alebo, naopak, niektori za tych 10
rokov vyrastli spolu s nami.

Vyjadrené v cislach?

Od vzniku spolo¢nosti kazdy rok
rastieme ako skupina, ¢o je pre nas velmi
podstatné, a posilfiuje to nasu poziciu

’.

na trhu. Stale sme na zaciatku a 10-ro¢-
nd firma je este stale mlad3, takze dalsi
postupny rast vnimame ako potrebny
pre fungovanie a rozvoj nasej spolo¢nos-
ti. Dokdzeme sa tak lepsie prispésobovat
potrebam trhu a pustat sa aj do vacsich
projektov, ktoré dnes uz od nas zékaznici
ocakavaju. Aktudlne v rdmci celej skupiny
interne zamestnavame viac ako 80
zamestnancov a pdsobime nielen na Slo-
vensku, ale tiez na ¢eskom, polskom, ma-
darskom a chorvéatskom trhu. Dodavame
energie pre 15 000 firemnych zakaznikov
a viac ako 200 000 domacnosti.

Preco by sa mal zakaznik, ¢i uz firma
alebo domacnost, rozhodnuit prave
pre Energie2?

Cena je, a v energetike to plati obzvlast,
vzdy hlavny motiv vyberu/zmeny
dodavatela energii. Dlhodobo ponuka-
me vyhodnejsie ceny, ¢im, samozrejme,
zakaznici Setria na nakladoch. Myslim si,
ze hlavny dovod je ten, Ze sme stéle os-
tali v pristupe mala flexibilna firma, ktora
zdkaznikom pripravuje individudlne po-
nuky podla nimi zadanych poziadaviek

a energetické poradenstvo Sité na mieru.
Samozrejme, stéle sa prispdsobujeme
vyvoju na trhu. Specilne v si¢asnosti,
ked'sa klientom tazko planuje, sme doka-
zali spoloc¢ne nastavit podmienky a plany
na tento rok tak, aby vysli z danej situacie
¢o najlepsie. Alebo sme klientom ponukli
financovanie na nové ¢i rozbehnuté
projekty, aby ich mohli spustit ¢o najskor.
Napifiame individualne poziadavky
klientov a to napriklad aj mnohi ocenili
zmluvou na dalsie roky.

A kto su teda vasi spokojni zakaznici?
Z firemnych zékaznikov skdsim vybrat

z rdznych kategorii, s ktorymi sa aj
spolo¢ne dlhodobo rozvijame, napriklad
kupele Bojnice, Rajecké Teplice, dalej
siete predajni Mobelix a Kika, obchodné
centrd MAX, predajne a servisy Mikona,
Hotel Partizan a tiez mnoho dalsich hos-
podarsky vyznamnych vyrobnych podni-
kov. Nasimi zékaznikmi su aj celé mestd
a obce na Slovensku, ako napriklad
Trnava, Presov, Zvolen ¢i Partizanske. Od

tohto roku sa velmi tesime zo spoluprace
so Slovenskou postou, kde dodavame
elektrinu do vsetkych 1 350 pobociek na
celom Slovensku.

V tvode sme spomenuli, Ze nam
blizsie predstavite rozsirené portfolio
vami poskytovanych sluzieb. O ¢o
konkrétne ide?

Je pre nas podstatné zabezpecit zakaz-
nikom komplexné riedenia v energetike.
Déraz kladieme hlavne na efektivne
vyuzivanie energie, Usporu primarnych
zdrojov a podporu trvalo udrzatelnych
projektov. Takze z toho aj vyplyva nase
aktualne portfolio. Vieme klientovi
ponuknut sluzby od vymeny svietidiel za
LED technolégiu, cez rie3enie tepelného
hospodarstva, az po realizaciu a pripoje-
nie fotovoltickych elektrarni na klu¢. Tuto
myslienku nam dokonca vnukli samotni
klienti pred pér rokmi, ked'sa na nas
sami obracali ako na svojho dodavatela
s poziadavkami na tieto sluzby a ich
realizaciu alebo na kontrolu externej
realizacie. Takze ako prirodzena reakcia
na tieto poziadavky nasich zakaznikov
vznikla spolo¢nost Energie2 Services,

s. 1.0, Clen skupiny Energie2, ktord pre
nasich klientov zabezpecuje ¢ast tychto
sluZieb.

Podme postupne a detailnejsie pred-
stavit, s ¢im viete zakaznikom pomaéct
v danych oblastiach.

Tak napriklad, ak zakaznik riesi vystavbu
nového ¢i rekonstrukciu sucasného
zdroja tepla, vieme mu vypracovat studiu
a kompletny projekt, v pripade existu-
juceho riesenia posudit stcasny stav

a navrhnut nové riesenie. Ku tomu mu
vieme ponuknut financovanie celého
projektu a jeho realizaciu. Sucastou je

aj zabezpecenie komplexnej dodavky
tepla a monitoring kvality a efektivity
dodaného tepla, pricom samozrejmos-
tou je nasledny servis a tidrzba. Vdaka
tomu tak zékaznici m6zu prenechat celé
tepelné hospodarstvo na nas, ¢im Setria
Cas aj financné zdroje a vysledkom su
optimalizované néklady na vykurovanie
a pripravu teplej vody.

Obnovitelné zdroje energie su velmi
aktudlnou témou a bodom zéujmu
Coraz vacsej skupiny fudi, ktori prejavuju
zaujem vyuzivat ekologické spésoby
vyroby elektriny a tepla. Technoldgie sa
za posledné roky zlepsili a aj zlacneli, ale
hlavne to, s ¢im eSte mnohi nerdtaju, je
skutocnost, Zze naklady na primarne ener-
gie ndm v najblizSom obdobi porastu.

Z tohto dovodu sa stala napriklad
shitom sezény” fotovoltika. Vyzaduje si mi-
nimalnu udrzbu a mé aj dlhd Zivotnost, t. j.
25 az 30 rokov. V kombinécii s dostupnymi
cenami technoldgii sa dokdze navratnost
investicie dostat na Sest a menej rokoy,
¢o v dalsich rokoch prinasa zdroj Uspory,
respektive zdroj na vynosy. Aj preto sa
na danu technolégiu Specializujeme
a klientom prindSame komplexny pohlad
na jej vyuzitie. Dnes pripravujeme nasim
klientom presnu simuldciu, ro¢ny model
fungovania takého zdroja, akoby bol
redlne pripojeny, a vystupom su pres-
né ¢isla o klientovej spotrebe, vyrobe,
vyuzitelnosti pocas jeho prevadzky
v redlnom case, o investicii a vynosoch
v presnych podmienkach. Vie si tak velmi
rychlo a presne povedat, aky vykon sa mu
este oplati a nemusi podlahnut tlaku nie-
ktorych predajcov, ktori mu chcu zaplnit
celu strechu. My sa snazime navrhnut ¢o
najefektivnejsie a ekonomicky najvyhod-
nejsie rieSenie. Okrem toho tym, ze sme
zaroven aj dodavatelom elektriny, tak
zakaznikovi vieme prevziat aj povinnosti
spojené s odchylkou na vyrobe. Dokonca
prebytok elektriny vyrobeny pocas dria,
ktory odberatel nespotrebuje, od neho
vykupime. Pre néds Uplna samozrejmost,
ale nie je to bezné na trhu. Rovnako tak
ako aj podpora pri povoleniach a admi-
nistrativnom pripojeni zdroja do verejnej
siete.

Okrem sluzieb zameranych na tepelné
zdroje a fotovoltiku sa zameriavate

i na zefektiviiovanie osvetlenia budov,
preco?

Viac ako 90 % pracovného casu ludia
travia v budovach a citlivo vnimaju, i je
interiér vhodne a dostatocne osvetleny,
¢o ma priamy vplyv na ich sustredenie

a pracovny vykon. Svetelna technika
byva jeden z vyznamnych spotrebicov
elektrickej energie a na celkovej spotrebe
elektrickej energie sa podiela asi 15 %,

v Case Spicky dokonca viac ako 30 %.

Z energetickych auditov vyplyva, Ze pra-
ve Uspory elektrickej energie pri osvet-
fovani su vyrazne viditelné a pomerne
jednoducho a rychlo realizovatelné.

V oblasti osvetlenia preto poskytujeme
analyzy aktudlneho stavu svetelnej susta-
vy, vycislenie vysky uspory prechodom
na LED technoldgiu, spracovanie navrhu
rieSenia novej sustavy aj pripravu projek-

tovej dokumentécie. Plus zabezpecime
realizaciu vymeny starej svetelnej sustavy
za novu a tiez vieme riesit aj financova-
nie. Opat komplexné riesenie.

Energie teda zdrazuju, z toho vyplyva,
Ze najlacnejsia energia je ta, ktoru
nespotrebujete?

Presne tak. Existuje vela moznosti na
Usporu energie, o ktorych ani neviete,
resp. nepovazujete ich z hladiska navrat-
nosti za ekonomické. My ako poskytova-
tel energetickych sluZieb analyzujeme

a navrhujeme nasim zakaznikom riedenia
uspory energii tak, aby im davali zmysel.
Garantujeme pri tom, Ze si tieto projekty
na seba zarobia samy vdaka dosiahnu-
tym Usporam. Uz som to spominal, v naj-
blizSich rokoch sa cena elektriny, plynu
alebo tepla bude zvysovat a od zaciatku

tohto roka sme svedkami narastov na
ceny spred 10 rokov. My to uz vidime, ale
vo fakturach sa to klientom prejavi az bu-
duci rok, je to vyvoj trhu, ktory nevieme
ovplyvnit. Preto je lepsie pozriet sa na to
uz teraz a hladat Uspory inde ako na cene
za spotrebu.

Taktiez ceny distribucie a pripadna
penalizacia zo strany prevadzkovatelov
distribu¢nych sustav motivuju firmy
k zameraniu pozornosti na energetické
hospodarstvo - povinnost kompenzovat
jalovy vykon odobrany z rozvodnych
sieti, a zaroveri zamedzovat jeho spatnu
dodévku. Kompenzicia jalového vykonu
je bezny a efektivny spdsob znizovania
celkového elektrického vykonu odobra-
ného z distribu¢nej siete priemyselnymi
odberatelmi a taktiez zaujimavy zdroj
uspor.

Dal3ou sluzbou je aj energeticky
certifikdt budov sliziaci na hodnotenie
budovy, kde vysledkom certifikatu je
zatriedenie budovy do energetickych
$kal od najuspornejsej triedy A az po
plytvajucu triedu G. Energeticky certifikat
budovy poskytuje informacie o energe-
tickej a financnej naro¢nosti prevadzky
danej stavby. Nad tym je este komplex-
nejsi energeticky audit, na zaklade ktoré-
ho ziskate presné a uzitocné informacie
o sti¢asnom stave technickych zariadeni
a budov urcenych na vyuzivanie energie.
Vystupom takéhoto auditu je pisomna
sprava, ktorej podstatou je navrh opat-
reni — nakladovo efektivnych moznosti
uspor energie, napriklad vymenou tech-
noldgie, zateplenim a podobne.

Aké su plany spolo¢nosti Energie2 na
najblizsie roky?

Ponuknut ¢o najkomplexnejSiu sluzbu
zakaznikovi ako sucast dodavky energii.
Energie2 chce byt silnym a stabilnym
partnerom pre svojich zakaznikov

a chceme dalej spolo¢ne napredovat.
Planujeme pokracovat v raste dodanej
energie aznamenad to aj to, Zze budeme
Coraz viac podporovat sekciu sluzieb

a novych produktov.

Sledujeme trendy, ¢im prindSame
klientom vzdy aktudlne rieSenia a uz te-
raz sa napriklad pripravujeme na zmeny
zakona, ktoré nds v najblizSom roku ¢a-
kaju, a nemyslim tym len elektromobilitu,
ale napriklad nové moznosti fungovania
trhu s energiami tak pre vyrobcov, ako
aj pre spotrebitelov elektriny. Takze po
dlhom case sa zmeni nieco zauZzivané.

My sa na to uz velmi teSime a budeme
pri tom.

Komplexné fotovoltické rieSenia'na ki
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